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Les Etapes Essentielles d'un Projet de Refonte de Site B2B

Un projet de refonte de site n'est pas un projet de ravalement. Il présente une réelle opportunité pour transformer le site B2B en une Force Commerciale avant vente performante. 
Aujourd’hui, les "prospects" B2B réalisent 60% du processus d'achat en se rendant sur des sites web. 
Dès lors, l'expérience utilisateur et la capacité du site à déclencher la prise de contact devient l'enjeu majeur d'un projet de refonte de site. 
Le guide présenté ici a pour objectif d'aider les décideurs, à se poser les bonnes questions et trouver des réponses en 10 étapes, avant de lancer un projet de refonte de site.
Voici un Sommaire :

	

Que faire pour ne pas perdre les performances actuelles du site ?
	

Comment mesurer les écarts pour mieux faire ?
	

Comment se démarquer de la concurrence ?

	

Comment offrir une expérience unique aux visiteurs ?

	

Quels sont les principaux critères des sites B2B qui génèrent des prospects ?


Format : PDF téléchargé en format PDF
Nombre de pages : 15 Pages 



Auteur : Rouhina Rahbarian
Plus de 150 décideurs accompagnés et plus de 800 commerciaux formés à la prospection digitale B2B.
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Télécharger le Guide





Protection des données :
Les informations ci-dessus sont destinées à AXIZ eBusiness et sont nécessaires au traitement de votre demande. AXIZ eBusiness s'engage à ne les jamais transmettre à des tiers. Les formulaires de recueil de données d'AXIZ eBusiness ont fait l'objet d'une déclaration à la CNIL sous le numéro 1240480. Conformément à la loi Informatique et Libertés du 6 janvier 1978, vous disposez d'un droit d'accès et de rectification des données qui vous concernent. Vous pouvez exercer ce droit en vous adressant à  AXIZ eBusiness - 17 Rue Guénégaud - FRANCE ou à contact@axiz-ebusiness.com
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