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Guide Pratique PDF : Automatiser la prospection digitale B2B par vous-même

Une recette illustrée étape par étape, avec les ingrédients choisis pour leur maniabilité, efficacité et rentabilité.

L'automatisation de prospection digitale B2B fait souvent penser au raccordement à l'eau courante, la matière vitale. Raccordez vous-même votre entreprise aux sources de prospects qualifiés pour ne jamais en manquer.
Ce guide est une recette illustrée étape par étape pour automatiser la prospection par vous-même avec les ingrédients choisis pour leur maniabilité, efficacité et rentabilité.
Un mécanisme qui versent les prospects dans la boite email des commerciaux, un rêve où on oublie souvent que ce résultat nécessite stratégie, outils et élaboration. 
Le marché foisonne d'outils et de solutions. Un casse-tête pour ceux qui s'aventurent. Car, tant qu'ils ne les auront pas essayés en dépensant de l'argent et du temps, ils ne pourront pas se rendre compte de la maniabilité, de l'efficacité et de la rentabilité de la solution. 
Et bien, depuis 20 ans, j'expérimente les solutions émergentes, celles qui se sont fait une place sur le marché de la prospection digitale automatisée. 
Dans le guide que vous vous prêtez à télécharger, je présente étape par étape une recette pour automatiser la prospection depuis LinkedIn jusqu'à la boite email de prospects. J'ai sélectionné les ingrédients qui réunissent les trois critères de maniabilité, efficacité et rentabilité. 

5 principaux avantages de cette recette 

Ce guide vous aidera à automatiser la prospection B2B, étape par étape, depuis LinkedIn jusqu'à la boite email des prospects avec le suivi selon les actions réalisées par les destinataires des emails. Voici 5 des avantages de la recette d'automatisation de la prospection B2B décrite dans le guide :

	

Une recette sans superflue, juste ce qu'il faut d'essentiel. 
	

Faire passer automatiquement les prospects de LinkedIn à GetProspect puis à Zoho campaign qui envoi les emails pré-programmés automatiquement en fonction du scénario choisi.
	

Plus besoin d'ajouter des tâches dans votre agenda pour importer, exporter des prospects d'une application à l'autre.
	

Eliminer les tâches répétitives, souvent frustrantes. Libérer du temps et le consacrer à la stratégie de la conversion. 
	

Créer un flux continu de prospects entrants, récolter les fruits 


Les ingrédients et leur coût

	

Sélectionner des prospects sur LinkedIn (version gratuite suffit) mais Sales Navigator est mieux.
	

Importer automatiquement les prospects sélectionnés dans GetProspect (100 coordonnées dont email/mois est gratuit)
	

Créer une campagne emailing automatisée dans Zoho la solution la plus maniable, efficace et rentable du marché pour un tarif très abordable (9€/mois jusqu'à 1000 prospects)   
	

Ajouter automatiquement de nouveaux prospects à votre liste depuis LinkedIn et déclencher la campagne emailing. 
	

Récolter régulièrement les fruits


Achetez le guide et téléchargez-le en PDF
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Prospection B2B

Une recette illustrée pour automatiser vous-même la prospection digitale B2B, étape par étape, depuis LinkedIn jusqu'à la boite email de chaque prospect avec le suivi selon l'action réalisée.
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